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compras o participaciones estratégicas por la cantera, por la promocién interna,

: que nos ayudan a posicionarnos en un esto hace que tengamos un desarrollo

t mercado como emisores o un destino mucho mas lento, aunque mucho més
como DMC. Y, en tercer lugar, consolidar estable. ¢Ofertas? La verdad es que no

; nuestra cadena hotelera. Tenemos un estamos en el mercado y por tanto no

! hotel funcionando y hay varios activos recibimos ofertas, y las que recibimos no
que esperamos cerrar en los préximos las valoramos. Sialgtin dfa nos decidi-

i dos meses, estan bastante avanzados. mos, seremos nosotros los que lidere-

i Es un proyecto ilusionante, pero esta un mos nuestro proceso de venta, pero no

' poco verde todavia. estamos en esta fase. Mientras yo estéy

mientras no necesitemos recursos para

775 millones en 2018 abordar proyectos intensivos en capital,
Cuando un grupo crece tanto es facil seguiremos asi. Es mas divertido, pero
que reciba ofertas de compra o in- - ‘never say never again’.
version, ¢darian entrada a accionistas El grupo facturé 685 M € en 2017, ¢qué
si inyectan activos que aceleren los previsiones contemplan para 2018?
planes de futuro? ' - En 2018 hemos comenzado con un creci-
Somos un grupo sin deuda, realmente miento del 20%, muy fuerte, no creo que
no necesitamos fondos para desarrollar sea sostenible, yo calculo que acabaremos
nuestra estrategia, necesitamos per- cercanos a los 775, que no esta mal, sobre

1 sonas, a veces fichamos perfiles muy todo si se tiene en cuenta que nuestra
preparados, pero casi siempre optamos venta de aéreo no supera el 7%. =
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MEEU (Madrid Exposiciones y Eventos Urbanos)
Estacion de Chamartin - Primera planta

60 1500

expositores . profesionales

20 500

ponentes proyectos hoteleros
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